
想定質問集 

想定質問 模範回答 解説 

1. ビジネスコンセ

プ ト っ て 何 で す

か？ 

ビジネスコンセプト

は、そのビジネスの

「 核と なる アイ デ

ア」や「基本的な考

え方」のことです。 

ビジネスコンセプトは、ビジネスが何をす

るのか、誰にどんな価値を提供するのかを

示すものです。これが明確だと、ビジネス

の方向性がはっきりし、成功に繋がりま

す。 

2. なぜビジネスコ

ンセプトが大事な

のですか？ 

ビジネスの目標や方

向性を明確にするた

めです。 

ビジネスコンセプトがあることで、何をす

るべきか、どんなお客様に何を提供するべ

きかが分かりやすくなり、迷いが少なくな

ります。 

3. 良いビジネスコ

ンセプトを作るた

めにはどうすれば

いいですか？ 

シンプルでわかりや

すく、具体的で、顧

客に向けたものであ

ることが重要です。 

良いビジネスコンセプトは、簡単な言葉で

表現されており、具体的で、誰に向けたサ

ービスかが明確である必要があります。こ

れにより、提供する価値がはっきりし、顧

客に伝わりやすくなります。 

4. コンセプトが明

確だと、どのよう

にビジネスに役立

つのですか？ 

目標や目的がはっき

りし、ビジネスの方

向性が示され、競争

相手との差別化が図

れます。 

コンセプトが明確だと、どんなサービスや

商品を提供するかが分かりやすくなり、競

争相手と差別化するための基盤になりま

す。また、お客様にビジネスの価値を伝え

るための重要なツールとなります。 

5. 起業する際にコ

ンセプト以外で重

要なポイントは何

ですか？ 

ターゲットとなる顧

客を明確にし、市場

調査を行い、資金計

画を立てることが重

要です。 

起業する際には、誰に向けてのサービスを

提供するのかを明確にし、顧客のニーズを

理解するための市場調査を行い、資金計画

を立てることが重要です。これにより、ビ

ジネスの成功に繋がります。 

6. 自分のビジネス

コンセプトが他と

違うかどうかはど

うやって確認すれ

ばいいですか？ 

競争相手のビジネス

をリサーチし、自分

のコンセプトがどの

ように差別化できる

かを考えます。 

自分のビジネスコンセプトが他とどう違う

のかを確認するためには、競争相手のビジ

ネスをリサーチし、自分のビジネスがどの

ように独自の価値を提供できるかを考える

ことが重要です。 

7. ビジネスコンセ

プトを変更するこ

とはできますか？ 

はい、ビジネスの状

況や市場の変化に応

じて柔軟に変更する

ことが重要です。 

ビジネスコンセプトは固定されたものでは

なく、ビジネスの状況や市場の変化に応じ

て柔軟に変更することができます。これに

より、常に顧客のニーズに応えられるビジ

ネスを維持することができます。 

8. 起業する際に必 ビジネスの種類や規 起業する際に必要な資金は、ビジネスの種



要な資金はどのく

らいですか？ 

模によって異なりま

すが、計画的に資金

を準備することが重

要です。 

類や規模によって異なります。初期投資や

運転資金を含めて計画的に資金を準備する

ことが重要です。これにより、資金不足で

ビジネスが頓挫するリスクを減らせます。 

9. 市場調査はどう

やって行えばいい

ですか？ 

顧客アンケートや競

合分析、インターネ

ットリサーチなどを

活用します。 

市場調査は、顧客アンケートや競合分析、

インターネットリサーチなどを活用して行

います。これにより、顧客のニーズや市場

の動向を把握し、ビジネスの戦略を立てる

ための重要な情報を得ることができます。 

10. ビジネスがうま

くいかない時はど

うすればいいです

か？ 

問題点を分析し、改

善策を考え、必要に

応じてビジネスコン

セ プト を見 直し ま

す。 

ビジネスがうまくいかない時は、問題点を

分析し、改善策を考えることが重要です。

また、必要に応じてビジネスコンセプトを

見直し、顧客のニーズに合ったサービスや

商品を提供するようにしましょう。 

 


