
想定質問集 

質問 模範回答 解説 

USP プロフィー

ルとは何ですか？ 

USP プロフィールは、あなた

のビジネスや商品が他とどう

違って特別かを一言で伝える

ものです。 

USP プロフィールは、ビジネスの強

みを簡潔に伝えるためのもので、こ

れによってお客さんに「なぜあなた

を選ぶべきか」がすぐに伝わりま

す。 

USP プロフィー

ルはどうやって作

ればいいですか？ 

あなたのビジネスや商品の特

別な点（他にはない特徴）を

明確にして、それを短くてわ

かりやすい言葉で表現しま

す。 

USP プロフィールは、簡潔で明確な

言葉で特別な点を伝えることが重要

です。具体的な特徴やお客さんにと

っての利益を含めると良いです。 

USP プロフィー

ルを作ることでど

んなメリットがあ

りますか？ 

あなたのビジネスや商品の特

別な点が一目でわかるように

なるので、お客さんの興味を

引きやすくなり、信頼感も生

まれます。 

USP プロフィールは、ビジネスの特

長を強調し、お客さんにとってわか

りやすく、選びやすいものにするた

めのツールです。 

USP プロフィー

ルを改善するため

のポイントは何で

すか？ 

特別な点を明確にし、簡潔で

わかりやすく書くこと、お客

さんにとっての利益を伝える

ことが重要です。 

具体的でありながら、簡潔に特別な

点を伝えることが効果的です。ま

た、お客さんの視点を考慮すること

も重要です。 

USP プロフィー

ルを使うことでお

客さんにどんな影

響がありますか？ 

あなたのビジネスや商品の特

長が明確になることで、お客

さんは信頼感を持ち、選びや

すくなります。 

USP プロフィールは、お客さんにビ

ジネスの特別な点を伝え、信頼感を

与えるためのツールです。これによ

り、選ばれやすくなります。 

なぜ USP プロフ

ィールは重要なの

ですか？ 

競合が多い中で、あなたのビ

ジネスや商品の特別な点を明

確にすることで、他と差別化

しやすくなるからです。 

USP プロフィールは、競争の激しい

市場で他と差別化するための重要な

ツールです。特別な点を明確に伝え

ることで、お客さんに選ばれやすく

なります。 

USP プロフィー

ルを作成する際の

注意点は何です

か？ 

誇張や嘘を避け、正直に特別

な点を伝えること。また、誰

でも理解できるように簡潔で

わかりやすい言葉を使うこと

です。 

誇張や嘘は信頼を失う原因になるの

で避け、簡潔で正直な内容を心がけ

ましょう。誰でも理解できる言葉で

伝えることが大切です。 

 


