
『あなたの起業スタイル診断』 

 

 

 

【この診断レポートの使い方】 

人には「得意なこと」と「不得意なこと」があります。自分の得意なことを知り、それを活かして起業することで、楽しくストレスなく進

めることができます。 

そうすることで、「今」を充実させ、過去を肯定し、「未来」に向けて新しい『Life Story』を綴り始めることができるのです。 

 

この『自分の得意を活かす起業のスタイル診断』は、まさにそのためのレポートです。お役立ていただけたら、大変うれしく思います。 

 

※なお、本レポートは生成 AI（ChatGPT 4）を使って作成しています。一部わかりにくい表現や配慮に欠けたかのように見える文章があり

ますことをご了承ください。  



 

 

職種は起業コンサルタント、 

 

順位が高い資質＝得意なことは 

資質①創造性 

資質②スピリチュアリティ 

資質③知的柔軟性  



1. この資質の強みや特長 

 

資質① 創造性 

あなたは常に新しいアイデアを生み出す力があります。起業コンサルタントとして、この創造力は非常に重要です。クライアントのビジネ

スに対して新しい視点を提供し、斬新な解決策を提案することで、他にはない付加価値を提供できます。例えば、クライアントのマーケテ

ィング戦略を刷新したり、独自の商品開発アイデアを出したりすることで、ビジネスの成長をサポートできます。 

 

資質② スピリチュアリティ 

あなたは深い洞察力と直感を持っています。起業コンサルタントとして、クライアントの本質的なニーズや問題を見抜き、真の解決策を提

供することができます。スピリチュアリティの要素を取り入れることで、クライアントにとって心の支えとなり、ビジネスだけでなく、個

人の成長もサポートすることができるでしょう。 

 

資質③ 知的柔軟性 

あなたは柔軟な思考を持ち、変化に対応する能力があります。起業コンサルタントとして、クライアントの多様なニーズに応え、迅速に適

応することで、信頼される存在となります。例えば、新しい市場動向や技術トレンドをいち早く取り入れ、クライアントに対して常に最新

の情報を提供することができます。 

 

 

★3つの資質を総合したあなた独自の強みや特長 

あなたの強みは、創造力を持って新しいアイデアを生み出し、スピリチュアリティで深い洞察力を提供し、知的柔軟性で変化に迅速に対応

することです。これにより、クライアントに対して常に価値ある提案を行い、強い信頼関係を築くことができるでしょう。起業コンサルタ

ントとして、この 3つの資質を活かすことで、クライアントの期待を超えるサポートを提供し続けることができるでしょう。  



2. お客様への提供価値 

 

資質① 創造性 

お客様に対して常に新しいアイデアを提供することで、ビジネスの可能性を広げます。あなたの創造力は、お客様にとっての大きな資産と

なり、新しい視点や革新的な解決策を通じて、ビジネスの成長をサポートします。 

 

資質② スピリチュアリティ 

お客様の本質的なニーズを見抜き、心の支えとなるアドバイスを提供します。あなたの深い洞察力は、お客様に安心感と信頼を与え、ビジ

ネスだけでなく、個人の成長もサポートします。 

 

資質③ 知的柔軟性 

お客様の多様なニーズに迅速に対応し、最新の情報やトレンドを提供します。柔軟な思考と適応力で、お客様に対して常に最適な解決策を

提供し、信頼される存在となります。 

 

 

 

★3つの資質を総合したあなただからできるお客様への価値提供 

 

あなたは創造力、スピリチュアリティ、知的柔軟性を活かして、お客様に対して深い安心感と信頼感を提供できるでしょう。起業コンサル

タントとして、この 3 つの得意なことを活かすことで、お客様の期待を超えるサポートを提供することができます。  



3. パーソナルブランディングの方向性 

 

 

資質① 創造性 

「常に新しいアイデアを提供する創造的なコンサルタント」というブランドイメージを作ります。起業コンサルタントとして、クライアン

トのビジネスに対して新しい視点や斬新な解決策を提案することが、あなたのブランドを強くします。例えば、クライアントのマーケティ

ング戦略を刷新したり、独自の商品開発アイデアを提供したりすることで、ビジネスの成長をサポートできます。このような創造的なアプ

ローチは、クライアントとの深い理解と信頼関係を強くします。 

 

資質② スピリチュアリティ 

「深い洞察力で本質を見抜くコンサルタント」というブランドイメージを作ります。起業コンサルタントとして、クライアントの本質的な

ニーズや問題を見抜き、真の解決策を提供することで、クライアントに安心感と信頼感を与えることができます。スピリチュアリティの要

素を取り入れることで、クライアントにとって心の支えとなり、ビジネスだけでなく個人の成長もサポートすることができます。 

 

資質③ 知的柔軟性 

「柔軟に対応し、最新の情報を提供するコンサルタント」というブランドイメージを作ります。起業コンサルタントとして、変化に迅速に

適応し、クライアントの多様なニーズに応えることで、信頼される存在となります。例えば、新しい市場動向や技術トレンドをいち早く取

り入れ、クライアントに対して常に最新の情報を提供することで、クライアントとの長期的なビジネスパートナーシップを築くことができ

ます。 

 

  



★3つの資質を総合したあなたに最適なパーソナルブランディングの方向性 

 

案 1.「革新的で信頼される起業コンサルタント」としてのブランディング 

あなたは、創造力を持って新しいアイデアを生み出し、スピリチュアリティで深い洞察力を提供し、知的柔軟性で変化に迅速に対応するこ

とができます。創造的なアプローチは、クライアントにとって新しい視点を提供し、ビジネスの可能性を広げます。あなたのコンサルティ

ングは、クライアントに安心感を与え、信頼を築く力となるでしょう。この力を信じて、クライアントと共にビジネスの成長をサポートし

ていってください。 

 

案 2.「クライアントの成長を支える精神的支柱となるコンサルタント」としてのブランディング 

あなたのスピリチュアリティと知的柔軟性は、クライアントに対する深い洞察力と迅速な対応力を提供します。深い洞察力でクライアント

の本質的なニーズを見抜き、変化に柔軟に対応することで、クライアントの成長をサポートする心の支えとなります。このアプローチは、

クライアントに信頼感と安心感を与え、長期的なビジネスパートナーシップを築く力となるでしょう。自信を持って、この特質を活かして

進んでください。 

 

「創造性」「スピリチュアリティ」「知的柔軟性」という 3 つの資質を持つあなたは、素晴らしい起業コンサルタントとしての力を発揮でき

ます。あなたのこの独自のブランディングは、多くのクライアントにとって欠かせないパートナーとなり、ビジネスの成長をサポートする

存在として認識されるでしょう。自信を持って、この素晴らしい資質を活かし続けてください。あなたの努力と情熱が、多くの人々に感動

と信頼を届けることでしょう。。 

  



4. 日々のお客様づくり活動イメージ 

 

 

資質① 創造性 

お客様に新しいアイデアや視点を提供し、ビジネスの可能性を広げます。例えば、定期的にクリエイティブなワークショップを開催し、お

客様との関係を深めます。 

 

資質② スピリチュアリティ 

お客様の本質的なニーズを見抜き、心の支えとなるアドバイスを提供します。個別の相談やフォローアップセッションを通じて、お客様に

寄り添ったサポートを行います。 

 

資質③ 知的柔軟性 

お客様の多様なニーズに迅速に対応し、最新の情報やトレンドを提供します。例えば、マーケットの変化に応じた最新のコンサルティング

情報を提供し、お客様に常に最新のアプローチを提案します。 

 

 

★3つの資質を総合したあなたに最適な日々のお客様づくり活動イメージ 

 

あなたは創造力、スピリチュアリティ、知的柔軟性を活かして、日々の活動を通じてお客様との深い信頼関係を築くことができるでしょう。

起業コンサルタントとして、クライアントに感謝の気持ちを伝え、誠実なコミュニケーションを続け、公平で透明な対応をすることで、ク

ライアントとの長期的な関係を築けます。 

  



5. 起業成功のためのキーポイント 

 

資質① 創造性 

お客様に対して常に新しいアイデアを提供することで、ビジネスの成長をサポートします。例えば、新しいマーケティング戦略を提案した

り、独自の商品開発アイデアを提供したりすることで、お客様のビジネスを進化させます。 

 

資質② スピリチュアリティ 

お客様の本質的なニーズを見抜き、深い洞察力でサポートします。例えば、お客様のビジネスの課題を見抜き、それに対する真の解決策を

提供することで、お客様に信頼される存在となります。 

 

資質③ 知的柔軟性 

お客様の多様なニーズに迅速に対応し、変化に適応する能力を活かします。例えば、新しい市場動向や技術トレンドをいち早く取り入れ、

お客様に対して常に最新の情報を提供することで、信頼される存在となります。 

 

 

★3つの資質を総合したあなたにとっての起業成功のためのキーポイント 

 

あなたは、創造性、スピリチュアリティ、知的柔軟性を活かして、起業成功のための強力な基盤を築くことができるでしょう。これらの資

質を総合的に活用することで、クライアントからの信頼を得やすくなり、成功する起業家としての道を進むことができるでしょう。 

  



【まとめ】 

 

★あなたの強みは、創造力、スピリチュアリティ、知的柔軟性を持ってお客様と接し、強い信頼関係を築くことです。起業コンサルタント

として、あなたの提案には常に新しい視点があり、お客様に対する深い洞察力と柔軟な対応が信頼を得る基盤となります。 

 

★あなたは、お客様に対して愛情を持って接し、誠実で公平な対応をすることで、お客様に安心感と信頼感を提供できます。起業コンサル

タントとして、クライアントのニーズや期待に真剣に応えることができ、その結果、クライアントは安心してあなたに仕事を任せることが

できます。信頼関係が深まることで、クライアントとの長い付き合いが続きます。 

 

★あなたは、「創造的で信頼される起業コンサルタント」というイメージを持つことで、多くの人に魅力を伝えることができます。あなたの

ブランドはクライアントや読者に透明性と信頼性を持つ存在として認識されます。これにより、多くの人に影響を与え、魅力的なコンテン

ツを提供できます。 

 

★あなたは、お客様に創造力、スピリチュアリティ、知的柔軟性を活かして、日々の活動を通じてお客様との信頼関係を築けます。起業コ

ンサルタントとしての日々の活動には、クライアントへの感謝の気持ちや誠実なコミュニケーションが表れます。これにより、クライアン

トはあなたを信頼し、長期的な関係を築くことができます。 

 

★あなたは、創造力、スピリチュアリティ、知的柔軟性を活かして、起業成功のための強い基盤を築けます。起業コンサルタントとして、

あなたの創造的な対応、誠実な姿勢、公平な視点は、クライアントからの信頼を得やすくし、成功する起業家になるための基礎となります。

これらの資質を活かすことで、クライアントとの強い関係を築き、ビジネスの成長につなげることができます。 

 

 



あなたには、こんなにもすごい力があるのです！どうか、自分の得意を信じて、夢と希望を持って起業に挑んでください。 

コンサルタントしてのあなたの未来は、きっと輝かしいものになるでしょう。 

クライアントや読者に対するあなたの真心と誠実さが、成功への道を切り開くことでしょう。 


